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¢Por qué mi empresa necesita una App?

iYa tenemos Smartphones!

Font: IAB Spain Setembre 2013
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¢ Por qué mi empresa necesita una App?

46-55
36-45
26-35

18-25

0% 10% 20% 30% 40% 50% 0% 70% 80% 90% 100%

Font: IAB Spain Setembre 2013



¢Por qué mi empresa necesita una App?
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Less than $30,000 m $30,000-$74,999 m$75,000 or more

Source: Pew Research Center’s Internet & American Life Project, April 17-May 19,
2013 Tracking Survey. Interviews were conducted in English and Spanish and on
landline and cell phones. Margin of error is +/-2.3 percentage points based on all
adults (n=2,252).
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¢Por qué mi empresa necesita una App?
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Nos conectamos a diario

Font: IAB Spain Setembre 2013
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¢Por qué mi empresa necesita una App?

Y navegamos diariamente mas de...

Font: IAB Spain Setembre 2013
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¢ Por qué mi empresa necesita una App?

10%

Hemos hecho una compra en el ultimo mes

Font: IAB Spain Setembre 2013 ~
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¢ Por qué mi empresa necesita una App?

Showroommes

Facturo 130M<€ a través del movil

Font: Showroomprive.es 2013
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¢Por qué mi empresa necesita una App?
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¢ Por qué mi empresa necesita una App?

 Mejorar la comunicacion con los clientes

* Incrementar la fidelizacion

* Aumentar ARPU vy ventas

* Ofrecer servicios adicionales

* Proporcionar un mejor calidad de servicio

* Contactar con los clientes dondequiera que estén

* Ventaja competitiva sobre |la competencia
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¢Por qué mi empresa necesita una App?

MAKING THE
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iYa tengo mi App!
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Now What 7I]
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¢Por qué he de promocionar mi App?
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¢Por qué he de promocionar mi App?




¢CoOmo promocionar mi App?
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¢CoOmo promocionar mi App?
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¢CoOmo promocionar mi App?

1 LOW
COST ‘

Ohlalapps




¢CoOmo promocionar mi App?




¢CoOmo promocionar mi App?

-89 AT&T M-Cell = 6:27 PM

Official Apple Store - Buy the new iPad and Ma...

I store.apple.com/us < I I

)

. . Apple Store
[ Apple OPEN
INSTALLED = ¢

P~

"i I
Ohlalapps



¢ CoOmo promocionar mi App?

e Web

Firma eMail

 Local u oficina

e Tiendasy puntos de venta

* Comunicaciones corporativas
 Packaging

* Redes Sociales

e eMailing

* Otros soportes

e Comunicacion interna
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Casos de éxito

Cliente: Happy pills (Barcelona)
Categoria: Estilo de vida .
Plataforma: iPhone g ,ﬁw-’

) ;)
: . ‘ T i
Idiomas: Inglés y Castellano APt
.. x T ool e ,,,_...:..--;n-aiw’-«"s o e )
Caracteristicas: e e T il
. i W "Bl e =2 e
Catalogo de productos y tienda e MR Lo e
- Tienda Online para iPhone (VISA, PayPal) & > g .
- Promociones via Notificaciones Push .
- Seguimiento via Flurry s -

- Valoracion de la App

Objetivo logrado: El 30% de los usuarios que descargaron la App
visitaron la tienda
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Casos de éxito

Cliente: AnecBlau (Barcelona)
Categoria: Centro comercial
Plataforma: iPhone y Android
Idiomas: Inglés, Castellano y Catalan

Caracteristicas:

Catalogo de tiendas y promociones
Programa de fidelizacion
Promocion via Notificaciones Push
Promocion via redes sociales

Promocion a través de un stand en el
centro comercial

inici

anecblou

CENTRO COMERCIAL

...AND THE
WINNERS ARE

38 / Toni Caballero
i do

311 / Mireia Blasco

R~

Seguimiento estadisticas de descargas via
Flurry

L

L

= promocions

m 3x2 a les millors marques de 5

a. _ 1 Drunil

W 3x2 en Koroshi >

. 50% de descompte a S
A Atmosfera Home

P2 Especial Sant Valenti a Druni >

Els 15 afortunats que aniran S
a esquiar gratis!

45% de descompte a S

.ﬂ “«. Bodybell

y,

Objetivo logrado: El 67% de los usuarios se dieron de alta en el programa de
fidelizacion de la App. En tan solo 15 dias se consiguieron 220 altas.
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Casos de éxito

Promocion de la App a través de folletos y redes sociales

u -
E DESCARREGA'T

apl st LA NOSTRA APP

I ESQUIA GRATIS !
Regalem 30 esquiades

ESQUIA

;i i; </ GRATIS!

DESCARREGA’T

LA NOSTRA APP DESCARGATE
[ CARREGA ELS TEUS ESQUIS ! - NUESTRA APP

Ma/&m 30 esqriades '.d_ = Y ESQUIA GRATIS !
* Sorteig de 15 sortides per a 2 persones per esquiar a Pyrénées 2000 " ﬁ_ﬁ:& Wm 30 W
CONSULTA AQUI LAS BASES
;&- R

el 22/02/14 amb desplagaments i forfaits inclosos. J
"

Bases a www.anecblau.com i www.facebook.com/anecblau
[
~ . .i
anecblou -

CENTRE COMERCIAL

Dispanible an ol s
5 rel '\ Google play E App Store V\ Google play

anecoiou




Casos de éxito

Promocién a través de cédigo QR Promocién a través de un stand

ELS MES APPLICATS
SERAN AFORTUNATS

Descarrega’t la nostra APP
i gaudeix davantatges i ofertes exclusives

on és el meu cotxe? accés
La manera més practica On som i com arribar Raciiment:
amb cotxe, obus.

e
L

Obrim els 7 dies de la setmana,
Pins | tot diumenges i Festius

serveis

Millorem | ampliem constantment
els nostres servels perqua gaudeixis
comodicats

S

rbicipa Fins al 10/02/14)

anecblou

CENTRE COMERCIAL
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iMuchas Gracias!

alex@ohlalapps.com

www.ohlalapps.com - info@ohlalapps.com



